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Les équipes de la rédaction dans les allées

Les rédactions de Moteurs & Réseaux, de Matériel et Paysage 

et du Lien horticole seront présentes à Salonvert durant toute 

la durée de l’événement. N’hésitez pas à nous joindre avant le 

salon si vous souhaitez profiter de ce rassemblement pour nous 

rencontrer. D’ici là, nous vous souhaitons une bonne rentrée.
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Les dirigeants du groupe Rural Master, les franchisés et toutes  

leurs équipes, réunis en juin dernier dans le Sud-Ouest pour aborder  

la prochaine saison, se sont lancé un nouveau défi : le sponsoring  

du navigateur Maxime Sorel. Ce grand sportif, humain et passionné,  

remet le cap sur la Route du rhum en 2026.

SPONSORING

e dernier séminaire Rural 

Master s’est déroulé en 

Tarn-et-Garonne, au 

domaine des Barray-

rous, du 17 au 19 juin 

2026. Un agenda inten- 

sif attendait les nombreux fran-

chisés qui avaient fait ce dépla-

cement. Au programme : des 

nouveautés produits dans dif-

férentes familles de marché ; 

des conditions commerciales 

pour anticiper les impacts de la 

conjoncture, faciliter les achats 

grâce aux groupages et financer 

les stocks avec DLL, tout en pre-

nant en compte les besoins de 

rentabilité des entreprises ; des 

opérations spéciales et, enfin, la 

présentation des nouveaux outils 

logistiques, avec, notamment, la 

visite de Quercylog, la nouvelle 

plateforme située près de Cahors 

(Lot), en bordure d’autoroute. 

Déjà en service, elle stockera 

8 000 références d’ici à la fin 

de l’année et 12 000 à l’hori-

zon 2027. Cette plateforme logis-

tique est combinée avec un site 

spécifique pour les outils à trois 

points et les gammes Temver.

Des conditions 
d’appro et des 
exclusivités
Dans sa présentation des condi-

tions de la prochaine présaison, 

Georges Xillo, responsable des 

produits motoculture de l’en-

seigne, a particulièrement insisté 

sur les lignes de matériels pour 

lesquelles Rural Master détenait 

une exclusivité, citant les robots 

de tonte sans fil Hookii, les ton-

deuses Encore, les tracteurs sud-

coréens LS… Avec son assistant 

chef de produit junior, Julien 

Meunier, il a présenté plusieurs 

nouveautés qui seront ajoutées 

dans l’offre : les débroussail-

leuses radiocommandées Mowre, 

qui proviennent de Blue Bird, en 

Italie, dont trois modèles différents 

seront stockés, ou bien encore 

deux nouvelles débroussailleuses 

à fléaux à conducteur marchant 

(dont un modèle sur chenilles) 

commercialisées sous la marque 

Temver. Les adhérents pourront 

ainsi disposer de produits sous 

des labels différenciés.

Face aux difficultés du construc-

teur italien BCS, la centrale 

d’achat a réagi en référençant 

chez Emak France des moto-

culteurs Staub et Bertolini, une 

Rural Master ajuste sa boussole 
pour la saison prochaine

Par Jean-Paul Roussennac
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Photo de famille des franchisés 
Rural Master et des membres de la 
centrale au domaine de Barrayrous, 
en Tarn-et-Garonne.
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/ ENSEIGNES

autre marque du groupe Emak 

Spa, lesquels viennent compléter 

les gammes Pubert.

Concernant les robots de tonte, 

Bastien Meges a expliqué que 

ce dossier avait pris de l’am-

pleur avec l’arrivée de la nou-

velle génération Neomow X1 3D 

LiDAR, sans câble et sans RTK, 

entraînant une augmentation 

significative des ventes (en un 

an, plus de 500 robots tournent 

ainsi chez des clients). L’offre 

permet de présenter de nouvelles 

technologies comme la vision 

embarquée combinant une triple 

caméra, ainsi qu’une nouvelle 

plateforme de charge. Dès cet 

automne, la gamme s’élargit avec 

un robot destiné aux surfaces 

de 3 000 m2, venant s’insérer 

entre les modèles de 1 500 et 

4 000 m2. Des cartes distinctes 

pourront être créées en fonction 

des zones à couvrir, avec la 

possibilité de les sauvegarder 

et d’en créer de nouvelles. Enfin, 

une carte interactive permettra au 

client de visualiser en temps réel 

le travail accompli par le robot.

Dans les prochaines semaines, 

Rural Master proposera un forfait 

d’entretien ainsi qu’une formation 

vente-installation-SAV pour cette 

gamme. « Nous avons constaté 

que, dans les magasins intégrés 

Caminel Rural Master, 95 % des 

robots sont vendus sans visite 

préalable et que 70 % des clients 

les installent directement », a 

signalé Bastien Meges, respon-

sable de la section Pro au sein 

du groupe Rural Master, précisant 

que d’autres nouveautés appa-

raîtront en 2027 (robots pour 

surfaces de moins de 1 000 m2, 

pour les pentes et les terrains 

accidentés).

Achats et gestion  
des risques
Pour se prémunir contre les 

risques et obtenir de meilleures 

conditions, avec un délai de 

livraison garanti, la centrale a 

mis en place des procédures 

d’approvisionnement adaptées 

au grand import depuis la Chine 

ou l’Inde, avec des modalités de 

règlement spécifiques selon les 

volumes commandés.

Notons la volonté de Rural  Master, 

RENCONTRE AU SOMMET

Un nouveau défi avec Maxime Sorel

Le moment le plus intense du séminaire a été l’annonce d’un parte-

nariat inédit de sponsoring signé par Rural Master avec le navigateur 

Maxime Sorel, engagé dans la prochaine course transatlantique en 

solitaire, la fameuse Route du rhum. Ce dernier avait dégagé du temps 

pour venir à la rencontre de l’enseigne et des franchisés, dont le logo 

Rural Master est déjà floqué sur les voiles de son Imoca (1) Dragon des 

océans, un bateau d’un peu plus de 18 m pour environ 8 t à vide. Ingé-

nieur en génie civil de formation et skipper professionnel, l’homme s’est 

présenté humblement malgré ses nombreuses ultra-performances à 

la voile, dont une 10e place au Ven-

dée Globe 2020-2021, et en haute 

montagne. Après une préparation 

intense et calibrée, il a notamment 

atteint, le 18 mai 2023, le sommet de 

l’Everest (2) avec ses équipiers. Mais 

pourquoi prendre tant de risques ? 

La passion, certainement, le goût du défi, mais aussi et 

peut-être surtout un besoin vital de penser et de vivre 

son corps grâce au sport, tout en aidant les autres 

par son engagement actif auprès du fonds de dotation 

Sport-Santé et de l’association Vaincre la mucoviscidose. 

Les franchisés Rural Master l’ont tous applaudi (pas 

seulement les Bretons !), et le rendez-vous a été pris : 

ils iront le soutenir à Saint-Malo, au village de la Route 

du rhum, fin octobre, juste avant le départ de la course. 

(1) International Monohull Open Class Association (et par extension le bateau lui-même).
(2) Il a tiré de ces expériences le documentaire Mon double Everest, réalisé par Kévin Accart et Pierre Abruzzini, 

récompensé par le prix du Public au Festival du film d’aventure de Paris en janvier 2025, ainsi qu’un livre publié 

sous le même titre chez Gallimard Loisirs.
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La nouvelle plateforme 
Quercylog est opérationnelle 
à la suite d’un travail colossal 
avec le transfert de 19 000 m2 de 
stocks sur le site.

Aujourd’hui, le site logistique des produits  
de libre-service agricole (Quercylog) et ceux  
des matériels d’importation et des outils Temver 
sont bien identifiés et séparés.
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Le bateau a été 
dessiné par 
Guillaume Verdier 
et construit à 
Concarneau 
(Finistère) par 
Mer Concept.

Maxime Sorel (à gauche) et 
Vincent Caminel (à droite)  
se sont rencontrés dans un  
club d’entrepreneurs.
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face aux changements du mar-

ché, de proposer davantage 

de gammes en propre ou des 

produits conçus selon un cahier 

des charges établi par l’enseigne. 

En témoignent les tracteurs et 

minipelles Tom-K by Temver, de 

même que les outils à trois points 

déclinés sous la marque Temver 

ou réalisés en partenariat avec 

des constructeurs.

Les gammes se structurent, don-

nant lieu à des brochures clients 

spécifiques. Par exemple, pour 

les outils trois points destinés 

aux tracteurs compacts, les arri-

vages de Chine sont complétés 

par une offre européenne à plus 

forte valeur ajoutée en prove-

nance de France avec Majar, 

d’Italie avec Sicma ou d’Espagne 

avec Niubó.

Avec ce dernier constructeur, un 

broyeur à fléaux à axe horizontal 

a été développé, apportant des 

arguments de vente auprès du 

client final (vitesse de rotation 

du rotor de 2 400 à 2 500 tr/min, 

broyage renforcé, porte arrière 

à deux positions). Une gamme 

a été définie, avec des largeurs 

de travail de 1,05 à 1,45 m. Les 

produits sont identifiés « Temver 

fabriqué en Espagne par NB ». 

« Ces outils codéveloppés nous 

confèrent une exclusivité », précise 

Georges Xillo.

Une gamme de remorques 

agraires à bennage hydraulique, 

de 1 000 à 2 500 kg de charge 

utile, dont une tribenne, fait aussi 

son apparition.

Tracteurs Tom-K : 
reprendre la 
4e position
Dans la gamme des matériels 

plus lourds (tracteurs et mini-

pelles Tom-K by Temver), Benoît 

Mézamat, directeur commercial 

de Temver France, a rappelé 

les parts de marché des trac-

teurs immatriculés et l’objectif de 

retrouver la 4e position. Depuis 

janvier 2026, l’offre, désormais 

proposée uniquement sous la 

marque Tom-K, a permis de 

facturer au réseau 370 unités. 

La meilleure vente repose sur 

le modèle TR-30 équipé d’un 

chargeur frontal. Benoît Méza-

mat en a souligné les princi-

paux points de différenciation : 

l’arceau central rabattable FOPS, 

la garantie 3 + 2 ans ainsi que 

les nombreuses combinaisons 

d’outils et d’accessoires. Le lan-

cement du TR-25 (22 ch, trois-

cylindres  Mitsubishi de 952 cm3) 

devrait également porter les 

ventes de la marque. En sep-

tembre, ce tracteur pourra rece-

voir un chargeur frontal Tenías. 

Doté d’une capacité de relevage 

de 850 kg et d’une transmission 

mécanique à trois gammes, il 

est proposé au prix public de 

8 990 € TTC. Sur le segment des 

minipelles, l’offre est en recom-

position. Sous la marque de 

tracteurs LS, enfin, le directeur 

commercial a annoncé le retour 

au catalogue du XJ30HST en 

deux versions (pneus agraires 

ou industriels). Ce modèle de 

25 ch à transmission hydrosta-

tique affiche un prix d’appel de 

13 990 € TTC. 

Sous le label Temver, arrivée 
de deux débroussailleuses à 
fléaux à conducteur marchant, 
dont un modèle à chenilles.

L’o�re en outils  
trois points évolue,  
ici avec un broyeur  
à fléaux de la marque 
Temver fabriqué en 
Espagne par NB.

Présentation de robots de piscine aux franchisés.

Nouvelle o�re en 
débroussailleuses 
radiocommandées 
sous la marque 
Mowre.
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